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Pressemitteilung

,Der Klippenspringer" feiert seinen zweiten Geburtstag - und Kunden
kdnnen bis zum 4. Juli ab 999 Euro einsteigen

Am 1. Juli 2019 haben wir die jungste Strategie - vividam 100 - ins Rennen geschickt

Marburg, 30. Juni 2021 - Nachdem unser digitaler Vermégensverwalter vividam im Dezem-
ber 2018 mit zundchst drei Strategien gestartet ist, haben wir am 1. Juli 2019 unsere vierte und
offensivste Strategie, den ,Klippenspringer", ins Rennen geschickt.

Mit vividam wollen wir jedem Anleger die Chance geben, einfach, digital und nachhaltig Vermdgen
aufzubauen. Und dabei gehen wir Uber DAS derzeitige Thema ,Klima" deutlich hinaus. ,,Wir wollen
gezielt einen positiven Impact auf Umwelt UND Gesellschaft erreichen sowie Anlegern zu mehr
Gelassenheit und einem guten Gefiihl verhelfen®™, so Co-Founder Frank Huttel, der flr das Portfo-
liomanagement zustandig ist. Wie ,hoch™ die Wirkung in Bezug auf die 17 UN Nachhaltigkeitsziele
(SDGs) tatsachlich ist, daran arbeiten wir gerade mit Hochdruck. Die Ergebnisse haben wir vor
wenigen Tagen von unserem Softwareanbieter impact-cubed erhalten und werden diese zeitnah
vorstellen. Aber eins kdnnen wir schon verraten — wir haben einen positiven Impact!

Was zunachst nur ein Arbeitstitel fir die neue Strategie war, stellte sich im Nachhinein als tref-
fende Bezeichnung heraus. Eine Aktienquote von 100 % ist etwas flur mutige, nicht nur junge An-
leger, die Uber einen langen Anlagehorizont anlegen und sparen wollen und dabei die Schwankun-
gen der Markte nicht scheuen, sondern als Chance erachten. Dabei kann es auch mal ,echt weh
tun®, wenn man falsch auf der Wasseroberflache aufkommt. Aber das Adrenalin macht es schon
wieder wett!
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Anleger der ersten Stunde kdénnen sich Uber eine Wertentwicklung von 44,91 % (vor VV-Geblh-
ren, Stand 29.6.) freuen, was einer jahrlichen Wertentwicklung von 20,29 % entspricht. Gleich-
zeitig haben wir die Benchmark dabei deutlich um 7,80 % Ubertroffen. Man sollte aber bedenken,
dass es sich hier um eine besondere, sehr einzigartige Phase handelte und eine solche Wertent-
wicklung in der Zukunft sehr unwahrscheinlich ist. Unser Ziel ist eine Wertentwicklung von rund
7 % nach Kosten Uber einen vollen Bérsenzyklus.

Aber nun wollen wir diesen Erfolg feiern. Und anstatt uns beschenken zu lassen, wollen wir Ihnen
ein Geschenk machen. Alle, die sich zwischen dem 1. und 4. Juli registrieren und Kun-
de werden, konnen ab 999 Euro einmalig plus 50 Euro monatlicher Sparplan starten.
Kinderdepots sind leider auf Grund der Online-Legitimierung nicht moéglich, aber Eltern oder Grof3-
eltern kdnnen es fur die Kinder bzw. Enkel abschlieBen und spater verschenken und Ubertragen.

vividam richtet sich aber nicht nur an private Anleger, sondern z.B. auch an freie Finanz- und Ver-
sicherungsberater — von § 34c bis § 34i GewO oder nachhaltige Unternehmen. ,Die Kombination
aus Nachhaltigkeit und einem hybriden System, das menschliche Erfahrung und technologische
Leistungsfahigkeit vereint, unterscheidet uns vom wachsenden Angebot digitaler Vermégensver-
walter und bietet entscheidenden Mehrwert", so Frank Huttel.
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Uber vividam

vividam mit Sitz in Marburg ist die digitale Vermégensverwaltung der FiNet Asset Management AG.
Ziel von vividam ist es, einen positiven Impact auf Umwelt und Gesellschaft zu erzielen sowie An-
legern zu mehr Gelassenheit und einem guten Geflihl zu verhelfen. Um diesem Anspruch gerecht
zu werden, kombiniert vividam einen nachhaltigen Anlageansatz mit einem hybriden System,
das menschliche Erfahrung und technologische Leistungsfahigkeit vereint. Das Team besteht aus
langjahrig erfahrenen Finanzexperten, die Ihre persdnlichen Ideale mit vividam digital und effizi-
ent umsetzen. Samtliche Auswahl- und Anlageentscheidungen werden auf Basis der persdnlichen
Risikobereitschaft der Kunden getroffen. Portfoliorisiken werden mit moderner Technologie ge-

messen und kontinuierlich kontrolliert.
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Uber FiNet Asset Management AG

Die FiNet Asset Management AG (FAM) verfligt als Finanzdienstleistungsinstitut Gber eine Zulas-
sung gemaB § 32 KWG. Als Berater und Dienstleister ist die FAM spezialisiert auf Vermdgensver-
waltung, Konzeptberatung fiir Private-Label-Fonds, die Anbindung unabhangiger Finanzberater
sowie Haftungsdachlésungen flr qualifizierte Berater und Finanzplaner. Die Tochter der 1999
gegrindeten FiNet Financial Services Network AG in Marburg agiert als bankenunabhangiges
Unternehmen und sieht dabei die Interessen der Kunden im Zentrum ihres Handelns. Sie hat die
Prinzipien flr verantwortliches Investieren der Vereinten Nationen (UN Principles for Responsible
Investment) unterzeichnet und ist Mitglied im Forum Nachhaltige Geldanlagen e.V. (FNG).

Uber FiNet Financial Services Network AG
(Muttergesellschaft der FiNet Asset Management AG)

FiNet Financial Services Network AG ist eine im Jahr 1999 gegriindete Servicegesellschaft fir un-
abhangige und selbststandige Versicherungs- und Finanzmakler. Seit mehr als 20 Jahren gehort
die FiNet AG zu den fuihrenden Maklerpools in Deutschland. Durch umfassende Unterstlitzung
im Makleralltag sorgt FiNet daflir, dass sich die Partner stets auf das Kerngeschaft konzentrieren
kénnen.



