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3 FRAGEN AN: MARCO HINZ - COO CROSSLEND

Frankfurt am Main, 17.09.2021 - Drei Fragen an Marco Hinz, C00 Crosslend. CrossLend baut die
Bricke zwischen der Kreditvergabe und dem Kapitalmarkt. Wie hat man sich das
vorzustellen? Sie sind neues Vorstandsmitglied beim Verband deutscher Kreditplattformen.
Wie kam es dazu? Als Gewinner des Handelsblatt Diamond Star Award ,Beste Innovation in
Banking & Fintechs" Awards wurden Sie fir ihr innovatives Geschaftsmodell ausgezeichnet.
Sie sind also Vorreiter in vielen Dingen?

CrossLend mochte die Bricke zwischen der Kreditvergabe und dem Kapitalmarkt bauen. Wie hat
man sich das vorzustellen?

Die Welt in der wir leben unterliegt stetiger Veranderung. Durch die Digitalisierung wird dieser Prozess rasant
beschleunigt. Das sehen wir in allen Bereichen unseres taglichen Lebens. Auch Unternehmen mussen sich diesem
Druck anpassen. Um Innovationen voranzutreiben und nachhaltig umsetzen zu kénnen stellt die Kreditfinanzierung
einen essentiellen Faktor dar. Gerade der Mittelstand ist hier besonders hervorzuheben.

Der technische Fortschritt und die Geschwindigkeit in der Kreditvergabe in den letzten Jahren ist immens. Wir sehen
hier neue Unternehmen, welche sich dediziert und fokussiert auf diesen Teil der Wertschopfungskette konzentrieren
und erfolgreich am Markt aktiv sind. Die traditionellen Banken hangen hier etwas hinterher und tun sich etwas schwer
dem Innovationsdruck nachzukommen.

Aber auch die digitale Kreditvergabe benétigt Refinanzierung durch den Kapitalmarkt. Auch hier gibt es einen enormen
Aufholbedarf im Bereich der Digitalisierung von Prozessen und Standardisierung von Daten - und in genau diesen
Punkten sind wir als CrossLend aktiv.

Wir bauen die Bricke zwischen den eigentlichen Kreditgebern und den institutionellen Investoren. Der Schlissel zum
Erfolg ist hier Technologie. Wir sind seit 2014 am Markt in Europa aktiv und kennen die BedUrfnisse sowie
Anforderungen beider Seiten. Basierend darauf haben wir unterschiedliche Technologien entwickelt, welche bei jedem
Schritt einer Kapitalmarkttransaktion zur Refinanzierung von Krediten nétig ist. Bamit verbinden wir die eigentliche
Kreditvergabe mit dem Kapitalmarkt und steuern unseren Teil fir eine bessere, schnellere und direktere Versorgung
mit Krediten fur den Mittelstand bei.

Sie sind neues Vorstandsmitglied beim Verband deutscher Kreditplattformen. Wie kam es dazu?

Die Kreditvergabe genief3t aufgrund ihrer Wichtigkeit eine besondere Aufmerksamkeit bei den europaischen
Aufsichten. Kreditplattformen sind im Vergleich zu traditionellen Banken noch eher jung und werden daher besonders
begutachtet. In den vergangenen Jahren haben viele Plattformen eine hervorragende Arbeit bei der Kreditvergabe und
dem Servicing geleistet. Es gibt hier aber Besonderheiten, welche in der ein oder anderen Weise in den vorhandenen
oder den kommenden Regularien nicht gebUhrend berUcksichtigt werden.

Aus der Bankenwelt kennen wir diverse Verbande, die sich hier entsprechend mit einbringen. Diese Aufgabe fir die
technologiegetriebenen Kreditplattformen, Gbernimmt der Verband der deutschen Kreditplattformen.
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Wir als CrossLend arbeiten direkt oder indirekt mit den Kreditplattformen zusammen. Daher sind auch wir starker
Verfechter von Branchenstandards. Aus diesem Grund méchten wir uns entsprechend einbringen und die
gemeinsamen Themen vorantreiben. Insbesondere die Themen Datenstandards, Datenauswertung, sowie
Bewertungen sind fur uns von besonderer Wichtigkeit. Gerade im Bereich ESG sehen wir starken Handlungsbedarf. Da
es sich dabei aus unserer Sicht um ein europaisches Thema handelt, sind wir der Meinung hier sehr gute Vorarbeit im
Verband leisten zu kénnen.

Als Gewinner des Handelsblatt Diamond Star Award ,Beste Innovation in Banking & Fintechs" Awards
wurden Sie Fur ihr innovatives Geschaftsmodell ausgezeichnet. Sie sind also Vorreiter in vielen
Dingen?

Ich denke das kann man schon so sagen. Wir sind im Herzen ein Technologieunternehmen, welches in der
europaischen Finanzindustrie tatig ist und unter der Aufsicht des Regulators in Deutschland und Luxemburg steht.

Der Bruckenbau zwischen dem Kapitalmarkt und der Kreditvergabe zur effizienten und schnellen Finanzierung der
Realwirtschaft und des individuellen Lebens ist ein sehr komplexes Unterfangen. Hierbei mUssen sehr unterschiedliche
Disziplinen zusammenarbeiten, um am Ende die beste Losung fur alle Seiten zu erzielen. Es gilt tiefes Finanzwissen und
neueste Technologien miteinander zu verbinden.

Dadurch kénnen auch komplett neue Geschaftsmodelle entstehen, wie zum Beispiel Heating oder Solar-as-a-Service.
Gerade im Bereich von “embedded finance” wie “buy now pay later (BNPL)" ergeben sich tolle neue Moglichkeiten. Um
all dies zu ermoglichen arbeiten wir kontinuierlich an unserer Plattform und schaffen damit die notwendige
Infrastruktur fUr die Finanzindustrie der Zukunft im Bereich Kredit und Kapitalmarkt.
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Uber die crosslend - https://www.crosslend.com

CrossLend ist ein FinTech, das eine umfassende Technologie fur Transaktionen mit Krediten anbietet. Sein Ziel ist es, das
weltweite Kredit- und Investment-Okosystem effizienter, transparenter und profitabler zu machen. CrossLend wird von
der BaFIN und der CSSF beaufsichtigt und von einer Reihe renommierter Kapitalgeber aus Europa und den USA
unterstutzt, darunter Mouro Capital (ehemals Santander InnoVentures), Lakestar, CME Ventures, Earlybird, ABN AMROs
Digital Impact Fund und der Luxembourg Future Fund (EIF und SNCI). Weitere Informationen finden Sie unter
crosslend.com
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Uber creditshelf - https://www.creditshelf.com/

creditshelf ist der Finanzierungspartner fir mittelstandische Unternehmer, die Innovationen vorantreiben und ihr
Unternehmen weiterentwickeln wollen. Uber die digitale creditshelf Plattform erhalten sie die Freiheit bankunabhangig,
schnell und unkompliziert eine Finanzierung zu erhalten. Herzstick ist dabei eine einzigartige, datengestitzte
Risikoanalyse. Gleichzeitig erméglicht creditshelfs Plattformtechnologie einen modernen Kapitalmarktzugang.
Professionelle Investoren kénnen direkt in den deutschen Mittelstand investieren und Kooperationspartner unterstitzen
ihre Klienten als innovative Anbieter neuer Kreditlosungen. So entsteht ein Netzwerk, von dem alle profitieren.
creditshelf wurde 2014 gegrindet und ist seit 2018 im Prime Standard Segment an der Frankfurter Wertpapierbérse
notiert. Die Experten des creditshelf-Teams verfugen Uber jahrelange Erfahrungen in der Mittelstandsfinanzierung und
sind vertrauensvoller Partner und Visionar fir das Unternehmertum von morgen.

Tagliche News von creditshelf auf

Facebook https://www.facebook.com/creditshelf/

Twitter https://twitter.com/creditshelf

LinkedIn https://www.linkedin.com/company/5317762/ und
Xing https://www.xing.com/pages/creditshelfag




